
 

 

 
 
Nom : ......................................................................... 
Prénom : .................................................................... 
Date de naissance : .................................................... 
Age actuel : ................................................................ 
 
Formation visée : B - B(78)- AAC- Conduite supervisée - Passerelle B78 B -- Permis AM - 
 
Permis déjà obtenu : ................................................................................................................... 
Si permis obtenu date d’obtention : ..........................................................................................  
 
Type de financement : Pass région – Permis à 1 euros par jour – compte formation – Aide de 500 euros pour 
les  jeunes en apprentissage – en plusieurs fois  
 
Si vous passez par le compte formation merci de remplir :  
 
Cas n°1 
L’obtention du permis de conduire contribuerait à la réalisation de votre projet professionnel. Lequel ?  
................................................................................................................................................... 
................................................................................................................................................... 
 
Cas n°2 
L’obtention du permis de conduire contribuerait à la sécurisation de votre parcours professionnelle car : 
(entouré la réponse qui vous correspond)  
 

- Il facilitera votre recherche d’emploi 
- En application d’une clause de mobilité géographique, votre lieu de travail est éloigné de votre 

domicile 
- Vous serez ou êtes amené(e) à travailler en horaires décalé (notamment la nuit) 
- Autres : .......................................................................... 

 
Avant toute inscription nous allons procéder à une évaluation. L’évaluation a pour but de déterminer de 
manière prévisionnel, le nombre d’heures nécessaire à l’élève pour apprendre à conduire dans les 
conditions optimales. 
 
Compte rendu de l’évaluation : ................................................................................................ 
 
 
A la suite de ce compte rendu nous vous proposerons un PIF (plan individuel de formation) ainsi que les 
tarifs détaillés de chaque prestation.  



Afin de se positionner sur la formation d’un client nous faisons avec lui une 
fiche prospect ayant pour objectif de cibler la demande et orienter le client 
vers une formation adaptée. Fiche prospect se trouvant à disposition à 
l’accueil.  

 

En cas de formation financées en tout ou partie par une entreprise à 
destination des salariés nous mettons en place un planning, des feuilles de 
présence, la communication sur le déroulement de la formation ainsi que les 
résultats. 

Communication avec le financeur en cours de formation. 

Lors de l’inscription chaque élève obtient des identifiants afin d’accéder à son 
propre CENTER. Ce CENTER regroupe la partie code mais aussi conduite. 
Nous avons ainsi un lien du début à la fin de sa formation. 

 

 


